La revolucion
digital va mas alla
de las compraventas

R.SALVADOR Barcelona

El sector inmobiliario vive desde
hace dos o tres afios una explosion
de proptechs: start-ups tecnolo-
gicas que centransu actividad enel
sector, aprovechando la recu-
peraciondel mercado inmobiliario
en Espana. Las nuevas proptechs
son la segunda ola de larevolucion
tecnolégicaenelsector: laprimera
llegd en 2002, con los portales in-
mobiliarios como Idealista, Yaen-
contré o Habitaclia, que transfor-
maron la comunicacion inmobilia-

ria pero apenas erosionaron el
poder de las agencias como canal
basico de comercializacion.

Una pléyade de las nuevas prop-
tech se centran ahora en sustituir a
las agencias, poniendo en contacto
directamente a compradores vy
vendedores, con nombres destaca-
dos como Cliventa, Housfy, Hou-
sell o Propertista. “Latecnologiaya
parecia que iba a acabar con las
agenciasinmobiliariascuandoem-
pezaron los portales v luego se de-
mostro que se han convertido en
una de sus mejores herramientas”,

recordd Ignacio Martinez-Avial,
director general de desarrollo de
negociodigital de laconsultora Sa-
vills Aguirre Newman, que ha ela-
borado el primer mapade las prop-
tech de Espana.

Las start-ups van mas alla de in-
termediar compraventas de pisos:
ByHours permite reservar micro-
estancias de pocas horas en hote-
les; Go-PopUp permite alquilar es-
pacios comerciales por dias; Inmo-
geo es especialista en locales,
oficinas, naves industriales ysuelo;
Spotahome se especializaen algui-
leres, tanto de pisos como de resi-
denciasde estudiantesy habitacio-
nes, sector en el que compite con
EasyPiso.

La tecnologia ha llegado tam-
bién a la financiacién, con empre-
sas como Housers o Privalore, que
canalizan la inversion de particu-
lares en nuevas promociones, vala
concesion de hipotecas, con firmas
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Los portales abrieron lavia

como Finteca o Receptum. Otras
start-ups s¢ han especializado en
dar servicio a los profesionales,
con empresas de realidad virtual
(como Floorfy o XL View), que
pueden llegar a sustituir la visita
del inmueble y aceleran la venta;

Los portales abrieron
el camino y acabaron
siendo instrumento
de las inmobiliarias,
sin sustituirlas

firmas de big data (como Madivao
Realo) que permiten conocer la
demanda y el valor real de una vi-
vienda; y proveedores informati-
cos, de software de gestion para
empresas inmobiliarias, con fir-
mas como Inmoweb o Prinex[]



